COME PER ABBATTERE I COSTI AZIENDALI.
L’utente finale in fatto di acquisti, non si è mai preoccupato di farLi  sfruttando quelli che sono gli strumenti finalizzati a mantenere i prezzi entro certi limiti e costanti  nel tempo.

Sto parlando delle “ Convenzioni commerciali “ e  dei “ Contratti aperti” 
Le prime, stipulate con Ordini professionali, Multinazionali, Associazioni di categoria, permettono di acquistare/noleggiare le apparecchiature Office con una scontistica  che può  arrivare sino al 50% e questo, rispetto ad un prezzo standard,  permette un risparmio considerevole per quelle realtà molto strutturate appartenenti agli Ordini professionali.

Per quanto riguardai il  secondo strumento, si tratta di una tipologia di contratti che permettono di stabilire un prezzo, a inizio anno, che rimane  costante nel tempo a fronte di acquisti che verranno conclusi, con molta probabilità, entro un periodo di tempo non superiore ai dodici mesi successivi.
E’ quindi indispensabile che la cultura di chi fa  acquisti approcci un nuovo modo: quello della comunità  alla quale si appartiene professionalmente e con la quale si condividono gli stessi interessi.

Oggi più che mai, di fronte ad una crisi che non risparmia nessuno, è un obbligo sfruttare quelle opportunità di risparmio,  che solo un grande realtà aziendale come la Copying Broker offre alla propria clientela su tutto il territorio nazionale.
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