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che.In sintesi, moltidicoloro
chericevono indennita per invali-
ditagravi(pensione diinvalidita
e indennita diaccompagnamen-
to), risultano pit ricchi, e quindi
esclusidaiservizidicuihanno
bisogno Tante famiglie sono eco-
nomicamente e fisicamente stre-
mate, proprio per affrontarele
necessita di assistenza di familia-
ri, affetti da disabilita gravissi-
ma. Il Partito Pensionati sottoli-
nea che visono tanti casiin cui
I'invalido, necessitadi assistenza
nell'interoarcodelle 24 ore, co-
me nei casi di dolori cronici deva-
stantl, insufficienza respiratoria
o casiincui deve essere alimen-
tato. Questo comportacomun-
que spese e cure che, molto spes-
so, vanno ben oltre quelle garan-
tiredal nostro servizio sanitario
e degliimporti percepitiinrela-
zione all'invalidita riconosciuta.
Considerarereddito misuredi
sostegnoallainvalidita e assur-
do e non puo essere considerato
neppure unostrumento utile al
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L'emendamento consiste nell'ag-
giunta: «con esclusione delle
societa quotate edegliistituti
bancari».Ladomandachecisi
poneese laregione vuole sana-
relaricapitalizzazione di Medio-
bancadecisanel 2014 perunim-
portodi 100 milionidieuro,ose
Intende intervenire finanziaria-
mente su altre partecipate. In
tempodi bilanci darisanare con
tagliatuttoil possibile non e di
poOCo conto conoscerne i motivi,

Alberto Fabris
Osoppo
ATTUALITA/2
Finanza
ecologica

B Egregio Direttore, finanza
ecologica: forse occorre coniare
unanuova espressione perrac-
chiudereinununico ambitol'in-
teresse crescente che suscitano
irapportitralabancadoveil ter-
mine “ambiente” deve essere
inteso come “tuttocido cheéin-
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WE Laclasse del 1945 di Cussignacco si e ritrovata per festeggiare il compleanno, Dopo la partecipazio-
neaunamessa, celebrata dadon Pierpaolo, il gruppo si eritrovato inristorante. Foto di Mirella Urban
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torno”: lanatura, i luoghi le per-
sone e ilorovalori. Sempre piu
spesso si parladi “sostenibilita
finanziaria”, o “finanzaverde”,
“finanza etica” quando le scelte
allocative vengono influenzate
daconsiderazioni legateall'im-
pattosulle risorse naturali.

Nel contempo cresce lasensibili-
taperla “finanzasocialmente
responsabile”, che mettein luce
le scelte di portafoglio delle fa-
miglie e/o le decisioni di finan-
zlamento degliinvestimenti sia-
no guidate da precisisistemi di
valori.

Talibanche vengono opportuna-
mente definite alternative, Ban-
ca Etica é tutto questo. Si svilup-
pain parallelola"contabilita
sociale" che prevede la redazio-
ne diunvero e proprio bilancio

dell' effetto che l'attivita dell’
impresa bancaria haconidiver-
sisoggetti (azionisti, dipendenti,
clienti, fornitori, Stato) con cui
entrain contatto. Inoltre va men-
zionato il fatto che Banca Etica
non havoluto usufruire delver-
gognoso “scudo fiscale” di berlu-
sconiana memoria, dove si per-
metteva il pagamento del mini-
mo dellasanzione previstain
casodiscopertadiviolazione
delle norme sul monitoraggio
deicapitali, nonsiintaccavalil
rendimento fruttato dai capitali
all'estero nel periodo in cuinon
visono state pagate imposte
dovute in Italia e si prevedeva
anchelanon punibilita di alcuni
reati tributari,

Infine, nondimentichiamo I' at-
tenzione all’integrita finanzia-

ria, infesa come impermeabilita
deiflussifinanziariairischidi
distorsione provocatidalla pre-
senza di comportamenti scorret-
ti.
o personalmente sono unsocio
sottoscrittore diBanca Eticae
trovo francamente diseducativo
Ingiustoiniquo eimmoraleche
Il governo Italiano ha deciso che
Il conto debba essere pagatoda
tutte le banche italiane.
Anche quelle virtuose, anche
quelle che lottano per restare
coerenticon lamissione di soste-
nere |I'economiareale e sosteni-
bile mantenendoin equilibrioi
propribilancisenzaalcunaiuto
pubblico come Banca Etica. No
cosiproprio non va!

Giuseppe Marcuzzi

Aiellodel Friuli
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granvoce laloro liberazione.
Se questa e laclasse dirigente del
Partito Democratico, oggi partito
di Governo, ho pauracheidue
Maro farannointempo ad anda-
re in pensioneinindia visto l'inte-
resse manifestato perloro.
Mario Pinto
Pordenone
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Presepein casa,
bella iniziativa
M Vorreiringraziareil Grop
(Gruppo ragazzi Orsaria Prema-
riacco) perl'iniziativa “Presepe
nelle famiglie” molto gradita nel
nostrocomune. lo con lamiafa-
migliada diversi anni partecipia-
Mo e siamo rimasti molto soddi-
sfatti dalla simpatia e cortesiadei
ragazziche ci hanno fattovisita.
Ragazzidel Grop continuate cosi
chelacomunita di Premariacco
sarasempre liete di ospitarvi.

Paoloni Giovanni Jenco

Premariacco

[l prestito vitalizio sulla casa
ora ¢ piu agevole per gli anziani

B Cosapuofare un pensiona-
toconunredditoridottoma
proprietario diuna casa per
soddisfare un'esigenza impre-
vistadi spesa consistente?
Forse nontuttisanno che esiste una
particolare formadi finanziamento
amedio-lungo termine garantito da
Ipoteca su un immobile: sitratta del
prestito vitalizio ipotecario, istituto
inrealta gia esistente gia dal 2006 e
direcente innovato (L. 44/2015).
Questo strumento consente alla per-
sona ultrasessantenne di ottenere
una certasomma (in un'unica solu-
zione o sotto forma di rendita) da
parte diuna banca, purche sia pro-
prietario di un immobile a destinazio-
neresidenziale, sul quale a garanzia

andraiscritta ipotecadi primo gra-
do. Il termine per la restituzione del-
lasomma di solito coincide con la
morte del mutuatario, con possibili-
ta per gli eredidi recuperare la casa
pagandoil debito verso la banca.
Tale contratto puo prevedere o cheil
soggetto finanziato non debba paga-
re nullafinché éinvita, in quanto gli
Interessi e le spese andranno rimbor-
satiunitamente al capitale alla data
delsuo decesso, oppure che il mutua-
tariorimborsi gia invita interessi e
spese. Naturalmente colui che ha
ricevuto il prestito fara decadere il
contratto qualoratrasferiscail bene
oppure neriducain qualunque mo-
doilvalore.

La nuova normativa potrebbe costi-

tuire uno strumento valido per far
ottenere a persone di basso reddito
ed eta avanzata una fonte di liquidi-
taimportante.

Difatto questo strumento sembra
per certiversi migliore rispetto ad
un altro metodo nella prassi usato
per ottenere liquidita, ossia la vendi-
ta della nuda proprieta di un immaobi-
le mantenendone I'usufrutto; infatti
In quest'ultimo caso I'immobile esce
definitivamente dalla disponibilita
del soggettosenza possibilitadiriac-
quisto da parte degli eredi, ed inol-
tre impone un'immediata e immodifi-
cabile valutazione del valore della
nuda proprieta in base alle prospetti-
ve di vita del soggetto finanziato,
senza considerare future rivalutazio-

ni dell'immobile sul mercato.
Tuttavia non puo nascondersi il fatto
che taleistituto presenta unadiscipli-
na molto lacunosae a volte in contra-
sto con il resto dellalegislazione
italiana, con elementi, tral'altro, del
tutto a favore degliistituti di credito
(che per esempio potranno deroga-
re alla normativa in materia di inte-
ressi sugli interessi).
Rimane comunque il fatto cheil pre-
stito vitalizio ipotecario, ancora po-
codiffusoinItalia, potrebbe essere
unavia d'uscita per una consentire
una vitadignitosa a soggetti deboli
della nostra societa.
Avv. Alessandra Paci
www.studiolegalepaci.com
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Dopo i saldi
¢ 'ora della
formazione

B Come vendereandando
oltre asaldi esconti?

Succede spesso di non trovare per-
sonale formato alla vendita, addetti
commerciali poco gentili, poco incli-
ni all'ascolto e alla comunicazione,
appenasufficientemente informati
sul prodotto che propongono. Que-
ste carenze non danneggianosoloil
consumatore, ma anchel'azienda,
che ne perde difatturato e di imma-
gine. Gli addettialle vendite el per-
sonale commerciale, sono uno dei
principali biglietti da visita del
brand.

Serve fare una formazione mirata
per creare unaverae propria strate-
giadivenditaa360°, per imparare
a gestire le esigenze diogni cliente.,

Le tecniche di vendita si fondano
sui principi della comunicazione e
del marketing, per questo serve
competenza comunicativa per crea-
re un rapporto positivo venditore/
cliente. Come fare? Sviluppando un
ascolto attivo, ovvero cercando di
scoprire bisogni e desideridel clien-
te, ponendo le giuste domande.
Serve saper presentare bene carat-
teristiche e benefici del prodotto o
servizio, infine bisogna superare le
obbiezioni e gestireil cliente sia
durante che dopo la vendita. L'ob-
biettivo e conquistarlo con un eleva-
tovalore aggiunto interpersonale,
con disponibilita e atteggiamento
di servizio. Agenticommerciali,
manager, venditori da banco, per
ottenere buonirisultati, devono
migliorare |a propria capacita di
persuasione e di dialogo, acquisen-
do le giuste tecniche di vendita e,
0ggi sempre pil, unapproccioda
consulenti.
Dott. Damiano Frasson
Formatore e Coach GRUEMP
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